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A Longford Electrics turmixgépek gyártására szakosodott iparvállalat. Eladásaiban nincs szezonalitás. 

Az éves forgalma várhatóan 7,3 millió forint lesz, ami csökkenő tendenciájú, ha a két évvel ezelőtti 

10,1 millió forintos, vagy a tavalyi 9,2 millió forintos forgalommal hasonlítjuk össze. A 

forgalomcsökkenés oka a piacon bekövetkező verseny növekedése volt. Ezért és a sorban állások 

miatt a vállalat rendszeres pénzhiányban szenved. Az ez évi pénzügyi előrejelzés szerint a vállalat 

nem fog tudni a folyószámlahitel keretén belül gazdálkodni. 

Átlagosan a Longford vevői 80 nap múlva fizetnek és a rossz hitel a forgalom 1%-a.  A bruttó nyereség 

marge 20% átlagosan. Az igazgatótanács jelenleg 3 javaslatot fontolgat, ami a pénzáram javítását 

célozza és könnyít a vállalat pénzügyi helyzetén. A kiválasztott javaslatot ez év december  1-én fogják 

elfogadni. A folyószámlahitel kamata 11%. Az ÁFA 27%. 

a) A marketing osztály javaslata  

A marketing menedzser úgy gondolja, hogy a megoldás az eladások növelése. Azt javasolja, hogy 

kezdjenek erőteljes reklámba 100 ezer forint költséggel, amely az  előrejelzések szerint 20%-kal 

növelné az eladásokat. A növekvő volumen valószínűleg 100 napra növelné az átlagos vevői 

hitelperiódust és a rossz hitel aránya 1,5%-ra nőne.  

b) Az értékesítési osztály javaslata  

A hitelellenőr azt javasolja, hogy megfelelő árengedményt kell javasolni, ha a vevők hamarabb 

fizetnek. Úgy véli, egy 2%-os árengedmény 10 napon belüli fizetés esetén vonzó lesz a vevők 

számára. Előrejelzése szerint a vevők 40%-a részesítené előnyben a korábbi fizetést. A többi vevő, 

kivéve az 1%-ra becsült rossz hitelt, átlagosan 100 nap múlva fizetne. Úgy gondolja, hogy az 

árengedmény felajánlása az eladásokat 5%-al növelné.  

c) A pénzügyi osztály javaslata  

A pénzügyi ellenőr azt ajánlja, hogy a Longford kössön egy faktoring szerződést a vevői számláira. A 

faktor visszkereset nélküli ajánlatot tesz, amelyik 24 ezer forinttal csökkentené az adminisztratív 

költségeket. A faktor biztos benne, hogy a tartozásokat átlagosan 50 nap alatt be lehet hajtani és a 

rossz hitelek nem haladják meg az eladások 0,5%-t. A faktor 1,5%-os kezelési költséget szedne az 

eladások után. Ha kérik a faktor kész a számlák 75%-t megelőlegezni évi 13%-os bankári diszkont 

kamat mellett. Egy előre megállapított napon a faktor minden ki nem egyenlített számlát kifizet a 

kétes hitelek és a jutalékának levonása után.  

Feladat:  

Adjon tanácsot az igazgatótanácsnak, hogyan oldja meg a problémát. Számítássokkal támassza alá 

állítását és jelezze milyen feltételezésekkel élt! 

 


